+Es wird investiert*

Vor vier Jahren haben sich Uwe Mohrbach und Christian Bartens mit der MB Systembau GmbH selbststédndig
gemacht, planen und koordinieren den Bau von Gewerbe- und Industriehallen. Das Geschéft l&uft gut, es werde
investiert, stellen sie fest. Jetzt investieren sie selbst im Millionenbereich: in den Bau eines neuen Firmensitzes in Pirmasens.

Noch wird kraftig gebohrt, gehdm-
mert, verlegt. Der Innenausbauistin
vollem Gang. Aber die Bauherren
wirken entspannt: Die Arbeiten lie-
gen im Plan, stellen Uwe Mohrbach
und Chrnistian Bartens fest, die auch
die Zusammenarbeit mit Stadt und
Bauamt loben. Im April soll die MB
Systembau GmbH ihr neues Domizil
beziehen: 350 Quadratmeter Biiro-
fliche @ber zwei Etagen plus 400
Quadratmeter Lagerfliche. Eine
~ weite Umzugsstrecke miissen die
Geschaftsfuhrer freilich nicht be-
wadltigen: Bisher saRen sie gegen-
iiber in der BlocksbergstraRRe, wo sie
" im Gebdude des Maschinenbauers
Ring Biiros gemietet hatten. Mit ih-
nen zieht Gibrigens noch ein Mieter
aus: Das Schuh-Order-Biiro (SOB),
in dem sich zwolf Marken zusam-
mengefunden haben, mietetim MB-
Neubau ab Juni 650 Quadratmeter,
womit dieser weitgehend belegt ist.

Mit dem Neubau sind die Unter-
nehmer vollends ihre eigenen Her-
ren; das etwa 5000 Quadratmeter
grof3e Grundstiick haben sie von der
Stadt erworben mit einer Option auf
das dahinter liegende Areal in glei-
cher GroRe. Einige Millionen flieBen
ins neue Domizil, das gleichzeitig
als Anschauungsobjekt fir Kunden
dienen soll. Denn das Gebdude ist
entstanden in Stahlbauweise, mit
flexibel veranderbaren Wanden -
Biiro- und Lagerraume kénnten bei
Bedarf sogar zur Produktionshalle
umfunktioniert werden.

Christian Bartens und Uwe Mohr-
bach sind mit ihrer MB Systembau
GmbH als Generalunternehmer fur
den Bau von Gewerbe- und Indust-
riehallen tatig - von der Bau- und
Tragwerksplanung bis zur Ausfiih-
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Im April ziehen sie ein, im Juli soll eine offizielle Einweihung stattfinden: die Bauherren Christian Bartens (links) und Uwe Mohrbach, Geschéftsfiihrer

der MB Systembau GmbH, vor ihrem neuen Firmendomizil in der BlocksbergstraBie.

ginnen mit der Priifung, ob ein vor-
gesehenes Grundstiick fiir den Bau
einer Halle {iberhaupt geeignet ist.
Wie im Fall eines saarlandischen
Busunternehmers, der eine neue
Bushalle errichten wollte. Der Kun-
de habe ihnen einen Lageplan gege-
ben, erldutert Mohrbach, sie hdtten
danach mit Blick auf ErschlieBungs-
moglichkeiten zunachst das Grund-
stiick gepriift und die Kosten kalku-
liert. Danach gehe es weiter: mit
Bauantrag,  Ausfihrungsplanung
samt Brandschutz und Projektaus-
fiuhrung bis hin zur Ubergabe der
Halle. Gebaut werde - je nach Kun-

- denwunsch - ab Oberkante Boden-.

platte oder schliisselfertig. Wah-
renddessen arbeiteten sie mit Part-
nerfirmen zusammen: mit Statik-
biiros, Planern, Stahlbau- und Mon-
tagebetrieben. Diese seien (iberwie-
gend feste Partner, ergdnzt Bartens;
sie begleiteten sie ebenfalls zu Auf-
traggebern in ganz Deutschland.
Neben Neubauten bietet die MB Sys-
tembau GmbH iibrigens auch Sanie-
rungen im Bestand an.

Kunden sind vor allem Unterneh-
men, Privatleute nur vereinzelt. Ge-
baut werden die Hallen in iiberwie-
gender Stahlbauweise fiir Auftrag-
geber aus allen Branchen. Tatig wa-
ren sie etwa schon fiir das Pharma-

unternehmen Merck (Darmstadt),
fiir den Transport-Dienstleister Her-
mes, fiir DHL, aber ebenso fiir einen
Motorradhdndler, einen Landwirt-
schaftsbetrieb, ein Weingut und an-
dere. Auch in Pirmasens stehen Hal-
len aus ihrer Planung, etwa bei Schd-
fer-Logistik auf der Husterhéhe.

Vor vier Jahren haben Bartens
und Mohrbach ihr Unternehmen ge-
griindet. Beide waren zuvor als lei-
tende Mitarbeiter beim nicht mehr
existenten Hallenbauspezialist Hii-
ther in Thaleischweiler-Froschen ta-
tig gewesen: der gelernte Schlosser
Bartens in der Bauleitung, der Inge-
nieur Mohrbach in der Kalkulation.
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Den Schritt in die Selbststdndigkeit
haben sie nicht bereut: Schneller als
gedacht, berichten sie, hdtten sie ih-
re Zielvorgaben erreicht, nicht zu-
letzt auch dank vieler Kontakte in
der Branche - und der Empfehlun-
gen ihrer Kunden. Mittlerweile lie-
gen sie bei einem Jahresumsatz zwi-
schen vier und fiinf Millionen Euro.
Uber Arbeitsmangel kénnen die
beiden Geschiftsfiihrer, die ihr Un-
ternehmen alleine stemmen und
daran vorerst nichts andern wollen,
nicht klagen. Das Geschéft laufe gut,
stellen sie fest: ,Es wird investiert”.
Bester Beweis dafiir sind sie selbst -

‘als Bauherren in eigener Sache. (tre)



